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El Tema El Expositor CUTTER
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Proceso de Responsabilidad Desarrollo de la Sesión
Experiencia del Consultor Contenido
Aplicación Inmediata
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La manera en la que se aborda el tema
La interacción con el Experto
La actualidad del tema
La claridad en la Exposición/Conocimiento del Experto
La aplicación inmediata de lo aprendido
El número de participantes
El debate y la discusión
Ninguna 
Otro 
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Superó sus Expectativas
Cubrió sus Expectativas
Estuvo por debajo de sus Expectativas
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5 6 Excelente
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El beneficio es mayor con respecto al precio
El beneficio es justo con respecto al precio
El beneficio es menor con respecto al precio
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Excelente
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